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Eine neue Ausstellungshalle fiir vierradrige Klassiker, erstellt von Atlas-Partner ATC in St. Polten,

Osterreich.

Hiinxe-Drevenack - 1994 unter-
nahm der dsterreichische Ingenieur
und Bauplaner Reinhard Pasteiner
einen entscheidenden Schritt in
seine geschiftliche Zukunft: ,Wir
sind iiber Nacht zum Hallenbauer
geworden.“ Atlas Ward, ein fiih-
render Stahlhallenhersteller, hatte
ihm eine Partnerschaft angeboten.
Damit kénne er Atlas-Hallen nicht
nur planen, wie bisher schon fiir
andere Auftraggeber geschehen,
sondern auch die zugehirigen
Bauprojekte komplett und selbst-
stiindig abwickeln und ausfiihren.

So wurde das damalige bautech-
nische Planungsbiiro ATC in kur-
zer Zeit zum Generalunternehmer
und realisierte 1995 erste Projekte
als Atlas-Partner. Dabei blieb es
nicht: Bis Ende der 1990er-Jahre
entwickelte sich ATC zum Kom-
plettanbieter im Industrie- und
Gewerbebau und errichtet seitdem
auch schliisselfertige Biirogebaude
in Massivbauweise.

Heute ist ATC eine Firmengrup-
pe mit den ATC Generalunterneh-
mungen GmbH, dem Fachmarkt
ATC Metallwelt GmbH und der
ATC Objektmanagement GmbH,
die im 29.000 m* gro8en ATC-Park
im Gewerbegebiet von St. Polten
bei Wien auch fiir Firmenansied-
lungen sorgt.

Die Atlas-Partnerschaft, Grund-
stein dieser Erfolgsgeschichte, ist
fiir ATC nach wie vor wichtig als
geschiftliches Standbein und Um-
satzbringer: ,Das Kooperations-
konzept ist fiir uns attraktiv wegen
der unkomplizierten zwischen-
menschlichen Zusammenarbeit auf
allen Ebenen und wegen der hohen
Qualitit der Baustoffe und Kon-
struktionen, die Atlas liefert. Auch
erméglicht Atlas mit seinem Hal-
lensystem eine grofle konstruktive
Flexibilitat, die von der Standard-
bis zur komplexen, vieleckigen Hal-
le mit Sonderanforderungen reicht.
Bei allen Projekten ist Atlas Ward

zudem nicht nur Lieferant, sondern
Gesprichs- und Entwicklungspart-
ner. Damit benétigen wir in Sachen
Hallenkonstruktion keine weitere
Unterstiitzung oder weiteres Perso-
nal erldutert ATC-Geschéftsfithrer
Pasteiner.

Partnerschaftliches
Win-win-Geschaft

So beruht das Atlas Ward-Part-
nerprogramm auf dem Zusammen-
spiel der jeweiligen Partnerkom-
petenzen. Dabei iibernimmt Atlas
Ward die Vorfertigung und Liefe-
rung des kompletten ,,Stahlpakets*
mit allen Bauteilen fiir Hallen-,
Dach- und Wandsysteme in Ein-
satzbereichen wie Produktion, Ge-
werbe, Logistik, Handel oder Sport.

Die Herstellung der Fundamente
und Gesamtbaumafinahme sowie
die Akquise von Aufiragen fiih-
ren Bauunternehmen als regionale
Partner mit Projektverantwortung
- siehe ATC - durch. ,Wir selbst
sind nicht direkt am Markt und
Endkunden tétig, sondern verfol-
gen konsequent die Strategie des
indirekten Vertriebs®, betont Rolf
Schonenberg, Geschaftsfithrer von
Atlas Ward in Hiinxe-Drevenack.

Atlas Ward unterstiitzt seine
Partner ohne zusitzliche Berech-
nung in vielfiltiger Weise, vom pro-
fessionellen Training im Atlas-Hal-
lenbausystem iiber die Entwicklung
und Kalkulation von Hallenbau-
Projekten bis zu Marketing und
Konzeption.

Die technische und wirtschaft-
liche Planung eines konkreten Bau-
vorhabens wird seitens eines Ver-
tragsunternehmens wie ATC mit
Unterstiitzung von Atlas erarbeitet.

Atlas Ward tbernimmt dabei
die gesamte Ingenieurleistung mit
Tragwerksplanung, statischen Be-
rechnungen, Zeichnungen und
Montageplanen. Diese Arbeiten
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Knifflig: Fiir ein groBes Installateur-Unternehmen

erbaute ATC einen Gewerbekomplex aus Biiro,

Ausstellungs- und Lagerhallen samt Briicke iber eine BundesstraBe

Standbein aus Stahl fiir Bauunternehmer

Mit dem Atlas Ward-Partnerprogramm startete die sterreichische ATC-Gruppe in den Erfolg

erleichtern und  beschleunigen
firmeneigene Kalkulations-, Pla-
nungs- und Konstruktions-Soft-
wares.

Damit gelingen in kiirzester
Zeit eine preislich aussagekraftige
Angebotserstellung bei optimalem
Materialeinsatz zugunsten nied-
riger Herstellungs-, Transport- und
Montagekosten.

So kann Atlas Ward ein kom-
plettes Leistungspaket fiir die Er-
richtung der Halle sicherstellen

Reinhard Pasteiner (rechts), Geschaftsfihrer
der ATC Gruppe, errichtet seit 1995 als Atlas-
Partner Stahlhallen wie auch Biirogebaude.

und piinktlich ,;just in time“ auf die
Baustelle liefern. Dies und die Tat-
sache, dass sich Stahlhallen zu jeder
Jahreszeit errichten lassen, sorgen
fiir kurze Bauzeiten unter Einhal-
tung vorgegebener Fristen.

Der Bauunternehmer erhalt als
Atlas-Partner alles aus einer erfah-
renen Hand und erspart sich Ko-
sten wie auch Risiken.

Atlas-Fachleute geben zudem
Hilfestellung in Fragen der Kon-
struktion und Umsetzung der Maf3-
nahmen auf der Baustelle. Damit ist
sichergestellt, dass Architekten und
Kunden in allen Belangen kom-

petente Antworten erhalten — ein
Win-win-Geschift fiir alle Seiten.

Von der GieRerei bis
zur Ausstellungshalle

Mit diesem gebiindelten Know-
how konnte ATC viele anspruchs-
vollste Projekte erfolgreich ab-
wickeln. Dazu zahlt zum Beispiel
der Bau von sehr grofien GiefBerei-
Hallen fir den multinationalen
Stahlhersteller voestalpine.

Die konstruktive Planung muss-
te hier nicht nur immense ther-
mische Belastungen samt Brand-
schutzvorkehrungen einbeziehen,
sondern auch héchste statische und
dynamische Beanspruchungen, da
in die Stahlstruktur Laufkrane fur
Nutzlasten von bis zu 140 Tonnen
zu integrieren waren.

Auch architektonisch reizvolle
Projekte wie etwa die Stahl-Glas-
Konstruktion einer Ausstellungs-
halle fiir Oldtimer wurden reali-
siert; ebenso die knifflige Aufgabe,
fiir ein grofles Installateur-Unter-
nehmen einen Gewerbekomplex
aus Biiro, Ausstellungs- und Lager-
hallen samt Briicke iiber eine Bun-
desstrafe zu errichten.

SWir erstellen mit Atlas Ward
rund acht bis 15 Hallen im Jahr.
Unsere Flexibilitdt dabei ist den
Anforderungen unserer Kunden
entsprechend grofi, wir haben be-
reits schlisselfertige Gebéaude in
einem minimalen Zeitrahmen von
vier Monaten auf die griine Wiese
gestellt’, so Reinhard Pasteiner.
Europaweit profitieren heute rund
50 Partnerfirmen vom Atlas Part-
nerprogramm mit dem gewach-
senen Know-how und der Biinde-
lung von Kompetenzen.

Das Unternehmen bietet das seit
Mitte 1980 bewihrte Konzept Bau-
unternehmen  unterschiedlichster
Grof8enordnung an und sucht stets
weitere professionelle Partner. Pro
Jahr entstehen nach diesem Strick-
muster derzeit rund 120 bis 150
Stahlhallen.




